Baltic Wood S.A. w Jasle, miedzynarodowy producent tréjwarstwowych drewnianych paneli podtogowych,
poszukuje pracownika na stanowisko:

MENADZER DS. ROZWOJU RYNKU
| SPRZEDAZY (K/M)

Miejsce pracy: Baltic Wood S.A. — Jasto

Nasza firma zatrudnia obecnie okoto 230 pracownikéw. Stawiamy na nowoczesnosc¢ i wysokg jakosé,
jednoczesnie dbajac o bezpieczne warunki pracy. Stanowimy zesp6t zaangazowanych, petnych optymizmu
i zapatu ludzi. Jesli chciat(a)bys dotgczyc do grona osdb, dla ktérych praca jest pasjg, do firmy, w ktorej
zdobedziesz nowe, ciekawe doswiadczenia, wyslij nam swojg aplikacje.

Kluczowe zadania:

e Rozwdj sprzedazy na rynku krajowym B2B, budowanie bazy klientéw.

e Analizowanie rynku i ofert konkurencji w celu udoskonalenia oferty handlowe;j.

e Inicjowanie dziatart majacych na celu zwiekszenie sprzedazy i pozyskiwanie nowych klientéw
dla firmy.

e Reprezentowanie firmy na rynku i w kontaktach z klientami, biezacy kontakt z klientami
(telefoniczny, mailowy, online, osobisty).

e Budowanie pozytywnego wizerunku firmy i jej marki na rynku.

e  Przygotowywanie ofert handlowych i odpowiadanie na zapytania kontrahentéw oraz nadzér nad
procesem sprzedazy.

e Prowadzenie rozmow handlowych z klientami oraz aktywny udziat w procesie negocjacji.

e Realizacja i koordynacja dziatarh w zakresie wsparcia sprzedazy.

e Uczestnictwo w imprezach, targach i konferencjach branzowych.

e Wspodtpraca z zespotem sprzedazy i dziatami wewnetrznymi firmy.

e  Udziat w spotkaniach z klientami oraz wyjazdach handlowych zgodnie z potrzebami biznesowymi.

e  Przeprowadzanie szkolen produktowych.

Mile widziane:
e Znajomos¢ jezyka obcego.
Nasze oczekiwania:

e Zaangazowanie we wspottworzenie strategii rozwoju firmy.

e Doswiadczenie w sprzedazy B2B lub rozwoju klientéw biznesowych.

e Dobra znajomosé rynku drzewnego lub rynkéw pokrewnych (budownictwo, meblarstwo).

e Rozwiniete umiejetnosci sprzedazowe i negocjacyjne.

e Umiejetnosci interpersonalne oraz tatwos¢ w nawigzywaniu i utrzymywaniu relacji z klientami.
e Umiejetnos¢ pracy zespotowej oraz efektywnego koordynowania procesow sprzedazowych.

e  Wyksztatcenie Srednie lub wyzsze.
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Baltic Wood

e  Czynne prawo jazdy kat. B.
e Gotowos$¢ do odbywania podrdzy stuzbowych.
e Nastawienie na rozwdj i osigganie wynikow.

Oferujemy:

e Stabilne zatrudnienie w oparciu o umowe o prace.

e Mozliwos$¢ przystapienia do ubezpieczenia grupowego dla Ciebie i Twoich bliskich.
e  Mozliwosci rozwoju zawodowego i kompetencji: szkolenia i wyjazdy stuzbowe.

e Pakiet swiadczen socjalnych wyptacanych w okresie Swigtecznym.

e Prace w przyjaznej atmosferze, w zgranym zespole.

Informacja o stawce wynagrodzenia przewidzianego dla tego stanowiska zostanie przedstawiona podczas
spotkania rekrutacyjnego.

Informujemy, ze kontaktujemy sie z wybranymi Kandydatami.
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